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Informacja prasowa Katowice, 22 lipca 2024 r.

Lokalny Rolnik otwiera sie na opcje strategiczne i szuka strategicznego
partnera

Farmer Direct, witasciciel Lokalnego Rolnika i Wojny Warzyw, otwiera sie na opcje strategiczne
i poszukuje inwestora strategicznego lub nowych partneréw do inwestycji w spoétke pozostajac
otwartym na sprzedaz udziatow w spoétce. Lokalny Rolnik to wirtualny targ prawdziwego jedzenia
z ponad 2,8 tys. produktow dostepnych na platformie ecommerce kaidego dnia. Spétka PTWP-
Online (podmiot zalezny w Grupie PTWP) dokonata zmiany w kapitale zaktadowym spotki
Farmer Direct — w wyniku objecia udziatéw PTWP-Online posiada aktualnie 72,42% udziatow
w kapitale zaktadowym. Dokapitalizowanie i objecie udzialow zwigzane jest z rozpoczeciem
przegladu mozliwosci reorganizacyjnych w zakresie dalszego udzialu PTWP-Online w spétce
Farmer Direct.

LokalnyRolnik.pl jest serwisem ecommerce dziatajgcym w kategorii egrocery, ktéry jest najwiekszym
internetowym targiem zywnosci w Polsce. Platforma pozwala na etyczne zakupy od lokalnych rolnikéw,
rzemieslnikéw, producentéw, wytworcow. W grudniu 2023 roku Lokalny Rolnik potaczyt sity
z Wojng Warzyw, obecnie w bazie serwisu pozostaje 72 tys. klientéw. Az 27 tys. oséb ma pobrang
w telefonie aplikacje Wojny Warzyw, ktéra stuzy do zamawiania produktow pod drzwi w catej Polsce.

— Lokalny Rolnik ma ogromny potencjat. To ESG w praktyce, nasze podejscie i filozofia biznesowa
wpisujg sie w trendy rynku spozywczego i potrzeby swiadomego, wspodtczesnego konsumenta.
Wierzymy, ze we wspdtpracy ze strategicznym partnerem, ktory wniesie know how zaréwno z branzy
spozywczej, jak i z obszaru ecommerce, mamy nieograniczone mozliwosci rozwoju i skalowania biznesu
w dtuzszej perspektywie czasowej — moéwi Marcin Rudzik, CEO Farmer Direct.

Grupa Farmer Direct jest witascicielem wirtualnego targu z ponad 2,8 tys. produktéow dostepnych
na platformie kazdego dnia. Lokalny Rolnik pozwala na etyczne zakupy — wprowadzone rozwigzania
logistyczne pozwalajg zmniejszac Slad weglowy oraz niwelowac do zera problem marnowania zywnosci
na poziomie dystrybucji i dostarcza¢ rzemieslnicze jedzenie, wytworzone w sposdb zréwnowazony,
we wspotpracy z zaufanymi rolnikami i matymi wytwaércami. Z kolei Wojna Warzyw prowadzi sprzedaz
paczek z nieidealnymi wizualnie warzywami, owocami oraz innymi produktami. Taki model sprzedazy
odpowiada na coraz powazniejszy problem marnotrawienia jedzenia.

W wyniku objecia udziatoéw spotka PTWP Online zwiekszyta udziat w kapitale zaktadowym do 72,42%,
stanowigcych 72,42% udziatu w liczbie gtoséw spétki Farmer Direct. Objecie udziatéw w spodfce i jej
dokapitalizowanie jest zwigzane z rozpoczeciem przeglagdu mozliwosci reorganizacyjnych w zakresie
dalszego udziatu PTWP-Online w spétce Farmer Direct. Celem przegladu jest rozpoznanie i wybor
odpowiedniego wariantu i kierunku reorganizacji. PTWP-Online rozwaza poszukiwanie inwestora
strategicznego, pozyskanie nowych partnerdéw do inwestycji w spétke lub sprzedaz udziatéw w spodtce.
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Informacje o firmie:

Polskie Towarzystwo Wspierania Przedsiebiorczosci S.A., spotka matka Grupy kapitatowej PTWP dziata na rynku
od 1995 roku. Dziatalno$¢ wydawnicza w zakresie specjalistycznych portali, organizacja konferencji i wydarzen
biznesowych oraz zarzadzanie obiektami Miedzynarodowego Centrum Kongresowego i Hali Spodek
w Katowicach — to obszary dziatalnosci, na ktérych skupia sie obecnie aktywnos$¢ Grupy. Nalezgca do Grupy
sp6tka PTWP On-line sp. 0.0. jest wydawca specjalistycznych portali biznesowych, m.in. wnp.pl, rynekzdrowia.pl,
portalspozywczy.pl, dlahandlu.pl, propertynews.pl, portalsamorzadowy.pl, farmer.pl, pulsHR.pl. Sp6tka matka
koncentruje sie na organizacji eventdw branzowych. Spétka PTWP Event Center zarzadza obiektami:
Miedzynarodowym Centrum Kongresowym i Halg Spodka w Katowicach. PTWP SA w czerwcu 2024 r.
zadebiurowata na gtéwnym rynku GPW w Warszawie.
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